Der Schlussverkauf hat schon begonnen

Schnippchenjagd zum letzten Mal: Neues Wettbewerbsrecht offnet ganzjahrigen Rabattaktionen die Tiir

Von unserem
Mitarbeiter
Armin Gemmer

Wer derzeit in der Mainzer
Innenstadt unterwegs ist stellt
fest, dass viele Geschiifte be-
reits die Preise senken. In den
Ldden gibt man es ungern zu,
aber die Kunden merken, der
Schlussverkauf hat bereits an-
gefangen. ,Ich kann mir kaum

vorstellen, dass die Preise bis
Montag noch weiter fallen®,
erkldrt Andrea 'Laufer, wih-
rend sie gerade nach einem
T-Shirt sucht.

Mit der Neuregelung des
Wettbewerbsrechtes, die zum
Jahresende in Kraft tritt, entfal-
len auch die termingebunde-
nen Rabattaktion. Geschéft
kénne Preise senken wann sie
wollen. Die Schlussverkdufe

machen keinen Sinn mehr.
Das Ende einer fast 100-jdhri-
gen Tradition, denn den Sai-
sonverkauf, der eigentlich ein
Lager-Rdumungsverkauf  ist,
gibt es (mit Unterbrechungen)
seit 1911, Es ist sicher ein Vor-
teil, das ganze Jahr liber giinstig
einzukaufen®, erklart Andrea
Laufer, ,aber irgendwie ver-
liert man den Uberblick, was ist
billig - oder nicht.“ Auch Lore

Hermann-Krach, von der Ver-
braucherzentrale Rheinland-
Pfalz warnt die Kunden ,vor
Preissenkungen, die keine
sind.“

Hanno Scherer Geschiifts
zusdtzlich des Rheinhessi-
schen Einzelhandelsverban-
des, gibt allerdings zu beden-
ken, dass ,gerade fiir kleinere
Geschifte der Schlussverkauf
auch eine Werbeaktion ist.

Einzelne Geschifte konnen
sich solche beworbenen Rabat-
aktionen nicht leisten, profitie-
ren werden die Filialisten.” Ri-
chard Patzke, Geschiftsfiihrer
der Industrie und Handels-
kammer Rheinhessen schligt
deshalb vor  lokale Einzel-
hindler sollen sich zu konzen-
trierten  Aktionen zusam-
menschlieRen”. Das Konzept
fiir den Schlussverkauf 2004?



